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ACCUPHASE LABORATORY, INC.

Jim S. Saito — dyrektor zarzadu

Yasumasa Ishizuka — doradca zarzadu
Tatsuki Tozuka — dzial sprzedazy zagranicznej

Wizyty wilascicieli firm audio, takze tych najwigkszych, w Polsce sa juz norma. Okazuje sig, ze
jestesmy atrakcyjnym rynkiem, ze sceng audio z tradycjami, majaca ciekawy

odcien. A jednak wizyta az trzech waznych ludzi, ktorzy nie tak czgsto si¢ gdziekolwiek pojawiaja,
ludzi z firmy Accuphase, w Krakowie, moim mies$cie, to co$ szczegdlnego.
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Spotkanie miato miejsce 13. pazdziernika 2011 roku w Krakowie, w salonie firmowym polskiego
dystrybutora marki, firmy Eter Audio. Udziat w nim wziglo trzech gos$ci z Japonii: pan Jim S. Saito
(Shigemasa Saito) — dyrektor 1 wspotzatozyciel, pan Yasumasa Ishizuka — ,,Advisor to the
Management”, jeden z zatozycieli oraz przedstawiciel dzialu sprzedazy zagranicznej, znacznie od
obydwu szeféw mtodszy — pan Tatsuki Tozuka. Rozmawiatem ze wszystkimi go§¢mi, ale najwigcej
pytan, co zrozumiale, mialem do pandéw Saito oraz Ishizuka. Pierwszy - wiadomo: w 1972 roku
zaktadat firme, zarzadza nia, wie o niej wszystko. Pan Ishizuka okazal si¢ réwnie cieckawym
rozméwca — byl wspoélzatozycielem firmy, kiedy to wraz z grupa inzynierow firmy Trio-Kenwood,
na czele z Nakaichi Kasuga oraz Jiro Kasuga, do ktorych dotaczyli pdzniej ludzie z Marantza
(Japan) i Luxmana, odpowiedzialna w niej za drogie systemy audio, rozczarowana polityka firmy,
postanowita spetni¢ swoje najdziksze marzenia 1 pomysty. Pan Saito, obecnie szef, a wczesniej
wicedyrektor, jeden z inzynierow Trio-Kenwood, zdecydowat si¢ potozy¢ wszystko na jednej szali -
1 si¢ nie zawiodt. Powstata w ten sposob firma Kensonic Laboratories, Inc., potem nazwana
Accuphase Laboratory Inc., jest dzi§ jedna z najlepiej rozpoznawalnych marek high end na $wiecie,
a inspiracje projektem plastycznym amerykanskiego Mclntosha juz dawno przestaty obowigzywac
— teraz to wspolna wtasnos¢, dzielona takze z — chociazby — Luxmanem. Niemal od poczatku
projektowanie, produkcja 1 sprzedaz — wszystkie operacje firmy maja miejsce w gldwnej siedzibie
w Yokohamie.

Wojciech Pacula: Kiedy dokladnie firma Accuphase powstala?
Jim S. Saito: Dokladnie 1. czerwca 1972 roku.

WP: Gdzie to mialo miejsce?
JS: ZaczynaliSmy w prywatnym mieszkaniu Jiro Kasugi, w tokijskiej dzielnicy Yukigaya, Ohta-Ku,
gdzie mieli$my laboratorium.

WP: Kto konkretnie w tym dziele ,,zalozycielskim” uczestniczyl?

Yasumasa Ishizuka: Firma Accuphase, wtedy jeszcze Kensonic, zatoZzona zostata przez braci
Kasuga (Nakaichi 1 Jiro), ktorzy wczesniej byli zatozycielami firmy Kenwood Electronics of Japan.
Dotaczyli do nich inni, potem cztonkowie zarzadu, rekrutujacy si¢ z inzynierow Kenwooda. Wérod
nich byt pan Shigemasa Saito oraz ja - Yasumasa Ishizuka.

WP: Jakie doswiadczenie mieli ludzie zakladajacy Accuphase’a? A wlasciwie, to dlaczego
opuscili Kenwooda?


http://accuphase.com/

JS, YI: Bracia Kasuga byli zatozycielami firmy Kenwood Electronics. Cztonkowie zarzadu, ktorzy
poczatkowo dotaczyli do nich wszyscy byli pracownikami tej firmy 1 byli cztonkami ekipy
zarzadzajacej. Pod koniec lat 60. Kenwood przezywat trudnosci finansowe i musiat walczy¢ o
przetrwanie. Firma przyjeta polityke szybkiego rozwoju tak, aby nadazy¢ za hiper-szybkim
rozwojem ekonomicznym Japonii, jaki wowczas mial miejsce. Zmiana polityki wprowadzita w
zarzadzie napigcia, wynikajace z roznej wizji rozwoju firmy pomigdzy zarzadzajacymi nig ludzmi.
Bracia Kasuga, zmegczeni ciagla walka z udziatlowcami, zadajacymi coraz wigkszych dywidend 1
niekonczacego si¢ rozbudowywaniu firmy, zebrali grupe ludzi myslacych podobnie jak oni 1
zatozyli firme, w ktorej wszyscy mogliby spehi¢ sig jako projektanci i producenci urzadzen high
end. Tak powstal Kensonic — potem Accuphase.

WP: Panie Saito — dlaczego pan osobiscie si¢ na to zdecydowal?

JS: Czterdziesci lat temu, a wtedy Accu powstawat, dominujaca grupa urzadzen audio w Japonii
byly produkty ze §redniego przedziatu cenowego, dzigki czemu rynek topowych urzadzen byt
niemal w catosci zajety przez firmy zza granicy. Dato nam to motywacj¢ do zmierzenia si¢ z
wyzwaniem, do zaprojektowania urzadzen o klas¢ lub dwie lepszych — moglismy w ten sposob
wykorzysta¢ doswiadczenie 1 wiedze, jakie zdobyliSmy przez lata pracy w Kenwoodzie. Pierwsza
grupa produktow, ktore zostaty wowczas wykonane byly: wzmacniacz mocy P-300,
przedwzmacniacz C-200 i tuner AM-FM T-100 [sprzedawane najpierw z logo Kensonic, a potem
Accuphase; na rynku wtérnym mozna je spotka¢ w obydwu wersjach — przyp. red.]. Wszystkie z
miejsca zdobyly akceptacje srodowiska, zdobywajac fantastyczna reputacje za jakos¢ dzwigku oraz
charakterystyki pomiarowe.

WP: Jak to sig¢ stalo, ze zaczeliScie flirtowac z produktami cyfrowymi?

JS, YI: Urzadzenia audio mozna podzieli¢ na trzy grupy: po pierwsze kolumny, ktore dziataja jako
przetworniki energii elektrycznej na dzwigk; po drugie gramofony (odtwarzacze) i magnetofony
(,,players and tape decks”), ktore zamieniaja sygnal zapisany na dyskach lub tasmie na sygnat
elektryczny; i po trzecie wzmacniacze, ktore ten sygnal wzmacniaja, wytwarzajac energig potrzebna
do wysterowania kolumn.

Kazda z tych kategorii, czy tez grup produktéw podlega innym rodzajom uwarunkowan. Poniewaz
jesteSmy inzynierami specjalizujacymi si¢ we wzmacnianiu sygnatu, skupiliSmy si¢ na tworzeniu
najlepszych, jakie si¢ da urzadzen tego typu. W drugiej polowie lat 70. pojawily si¢ pierwsze
technologie, pozwalajace zmienia¢ sygnatl audio analogowy na cyfrowy — tak narodzity si¢ ptyta
CD i odtwarzacze CD.

Kiedy technologia cyfrowa ujrzata §wiatlo dzienne pomyslelismy, ze predzej czy pozniej technika
analogowa, gramofony, moze znikna¢ z rynku, a tym samym odbi¢ si¢ negatywnie na naszej firmie.
Poznajac nowa technologig, jej potencjat, doszlismy do wniosku, ze najprawdopodobniej otworzy
zupelnie nowy teren, w ktorym nasza wiedza begdzie mogta znalez¢ zastosowanie rownie dobrze,
jak we wzmacniaczach.

Prace rozpoczgliSmy w roku 1980 1 mieliSmy gotowy pierwszy, dzielony odtwarzacz CD w roku
1982 — transport DP-80 oraz przetwornik D/A DC-81. Rozwijajac tg czes$¢ naszej oferty
wykorzystaliSmy zalety tej technologii po to, aby jeszcze lepiej zrozumie¢ technologi¢ analogowa.

WP: Kto konkretnie jest odpowiedzialny za technologi¢ cyfrowa w Accuphase?

JS: Za badania odpowiedzialny jest nasz gtdéwny inzynier, starszy dyrektor zarzadzajacy, pan
Masaomi Suzuki. Towarzyszy mu zespot inzynierow. Dodajmy, Zze pan Suzuki zostat zatrudniony
doktadnie w tym jednym celu: do rozwinigcia cyfrowej galgzi firmy Accuphase.

WP: Skad wzigl si¢ wigc w ofercie waszej firmy odtwarzacz SACD?

YI: SA-CD to ultra-gesty format, dzigki ktéremu mozna zapisa¢ siedem razy wigcej informacji niz
na ptycie CD. W formacie CD z 16 bitami i1 44,1 kHz mozna — naszym zdaniem — zapisa¢ znacznie
wigcej informacji niz w medium analogowym. W czasie, w ktorym format CD byl opracowywany
wydawat si¢ wystarczajaco ,,pojemny”’. Mimo to wydaje sig, ze do dzi$ nie satysfakcjonuje



wszystkich audiofilow.

Zeby wyj$¢ naprzeciw ich oczekiwaniom opracowano nowy format — wtasnie SA-CD. Pamietam
doskonale, jak bardzo byliSmy poruszeni i zaskoczeni jako$cia dzwigku przy pierwszym odstuchu.
W poréwnaniu z CD mieliSmy znacznie glebsza sceng dzwigkowa, znacznie szersza, z dzwigkiem,
ktory w subtelny sposob zanika az po nieskonczonos¢. Dlatego nie zastanawialiSmy sig i
przytaczyliSmy si¢ do producentow oferujacych odtwarzacze SA-CD.

WP: Czy odtwarzacz SACD projektuje si¢ inaczej niz CD?

JS: Jak wspomniatem wczesniej, ggstos¢ informacji w SA-CD jest siedmiokrotnie wyzsza niz przy
CD. Zeby odtworzyé tak ogromna iloéé informacji potrzebna jest inzynieria o klase lepsza i nieco
inna niz przy CD. Format SA-CD jest niezwykle wymagajacy, a dodatkowo musi by¢ kompatybilny
z CD, co oznacza zupelnie nowe uktady, takie jak inny kat odczytu lasera, podwdjne glowice
odczytujace, rozne schematy predkosci obrotowych dysku, etc. A jest jeszcze olbrzymi zakres
czestotliwosci, z jakim mamy do czynienia! Wszystko to powoduje, Ze nie jest prosto
zaprojektowa¢ odtwarzacz SA-CD — znacznie fatwiej przygotowac odtwarzacz CD. Dlatego tak
niewiele firm to robi — czego bardzo zatujemy.

WP: Prosz¢ w takim razie powiedzie¢ kilka slow o produktach sluzacych do odtwarzania plyt
winylowych, ktore ostatnio wprowadziliScie do sprzedazy — AC-5 i C-27. Czy wierzycie w to,
ze rynek zwigzany z winylem ma przed soba przyszlo$¢?

Y1: Wraz z wprowadzeniem na rynek w 1982 roku technologii CD wigkszo$¢ firm audio i
dystrybutorow odwroécito si¢ od technologii analogowej. Jak wspomnialem wcze$niej, wciaz byli
jednak audiofile niezadowoleni z tego, co ta technologia oferuje. Nie byli usatysfakcjonowani
jakoscia dzwigku z CD i wedlug nich winyl wciaz miat pewne przewagi. Ponadto taczna liczba
wyttoczonych ptyt analogowych wynosi kilka milionow. Biorac to pod uwagg, nie cheac straci¢
ludzi z takim podej$ciem niektore z firm zdecydowaty si¢ powroci¢ do tego typu produktow.
Accuphase od dawna oferowat swoje wzmacniacze 1 przedwzmacniacze z opcjonalnymi modutami
przedwzmacniacza gramofonowego, umozliwiajacymi wspolpracg z gramofonami (,,analog disc”),
dlatego bylismy na to zawczasu przygotowani. C-27 zostal zaprojektowany doktadnie w tym celu —
aby zadowoli¢ tych, ktorzy chcieliby zastosowaé przedwzmacniacz gramofonowy wyzszej jakosci
niz ten w opcjonalnych modutach. Jaki$ czas temu wprowadziliémy tez do sprzedazy AC-5 —
wktadke MC, ktéra bazuje na naszych do§wiadczeniach sprzed lat z produkcji wktadek AC-1, AC-2
1 AC-3. Gleboko wierzymy w to, ze wysokiej jakosci urzadzenia zwiazane z analogiem 1 ptyty LP
pozostang czg$cia rynku, poniewaz ptyta winylowa wciaz jest istotnym zrodtem muzyki. Polityka
naszej firmy zaktada budowe analogowych urzadzen — tak byto w przesztosci i tak jest dzisiaj.

WP: W 2012 roku firma Accuphase obchodzi 40. lecie. Z tej okazji przygotowaliScie juz dwa
wrocznicowe” produkty — przedwzmacniacz C-3800 i odtwarzacz DP-900/DC-901. Czy
przygotowujecie dla nich ,,rocznicowy” wzmacniacz mocy?

JS: Oczywiscie, ze mamy plany dotyczace trzeciego ,,rocznicowego” produktu. Ale jeszcze za
wczesnie, zeby mowic o szczegdtach. Poczekaj proszg, na pewno sig nie zawiedziesz.

WP: Zamierzacie moze przygotowac ksiazke opisujaca histori¢ Accuphase’a? Jak znakomite
ksigzki Kena Kesslera o0 QUAD-zie, McIntoshu, a ostatnio, na 50. lecie — 0 KEF-ie?
JS: Zatujemy, ale na razie nie ma takich planéw.

WP: Pytanie techniczne — prosilbym o wyjasnienie terminu ,,instrumentation amplifier”,
ktory stosujecie do opisu swoich wzmacniaczy i przedwzmacniaczy.

YI: Zastosowanie zbalansowanego potaczenia, bo o nie tutaj chodzi, pomigdzy urzadzeniami audio
powoduje, ze tacze to nie jest narazone na szumy z zewnatrz. Dzigki wzmocnieniu (dodaniu) réznic
w sygnale pomigdzy dwoma gat¢ziami (,,goracej” i ,,zimne;j”’) mozna catkowicie zniwelowaé
zewngtrzne szumy juz na wejsciu takiego zbalansowanego polaczenia.

»Instrumentation amplifier” to rodzaj wzmacniacza, z dwoma wej$ciami, ktore sa perfekcyjnie
elektrycznie zbalansowane. Dlatego mozna w nim w idealny spos6b wzmocni¢ roznice w sygnale



tych dwoch gatezi. Innymi stowy, zastosowanie tego typu ukltadu na wejsciu zbalansowanego tacza
daje idealny system, zupelnie odporny na zewngtrzne szumy.

WP: Prosz¢ mi jeszcze powiedzie¢ stowo o karcie przetwornika DAC-30 — to bardzo ciekawy
dodatek.

JS: Tg opcjonalna ptytke przygotowat osobiscie pan Masaomi Suzuki, szef naszych projektantow,
odpowiedzialny poczatkowo tylko za produkty cyfrowe. Muszg panu powiedzie¢, ze mial z tym
mnoéstwo uciechy, bo juz dawno nie projektowat niczego samodzielnie, bez grupy inzynierow.
Wilozyt w tg ptytke cate swoje serce, co — moim zdaniem — stychac.

WP: Dzi¢kuje¢ za rozmowe!
JS, YI: My réwniez — bylo nam bardzo mito, Krakéw jest fantastyczny!



